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BNI bekommt Zuwachs

BNI-UNTERNEHMERNETZ-
WERK Am Dienstag, 14. Ja-
nuar punktlich um 7 Uhr
friih startete das Griindungs-
treffen der Business Network
International-Gruppe Drei
Tannen in Olten. Zu den
Griindungsmitgliedern
gehoren 34 Unternehmer
verschiedenster Fachgebiete
aus der Region.

«Durchs Reden kommen die Leute
zusammen», so Steffen Herbert, Ge-
bietsdirektor BNI Nordwestschweiz in
der Schiitzi Olten. Wer langfristig mit
kaufstarken Kunden in Kontakt
bleiben méchte, der sucht und pflegt
seine Kontakte. Empfehlungen geho-
ren heute zu den interessantesten
Moglichkeiten im Vertrieb. Der poten-
zielle Kunde hat seinen Bedarf gedus-
sert und wartet im Idealfall schon auf
den Anruf des Unternehmers. Wenn
Unternehmer solche Empfehlungen
nicht nur durch Zufall erhalten méch-
ten, braucht es dazu. ein System.
Deshalb treffen sich die Teilnehmer
bei BNI einmal woéchentlich zum
Netzwerken in der Friihstiickszeit.
Das definierte Ziel lautett Mehr
Umsatz durch neue Kontakte und
Geschiftsempfehlungen. Damit die
Umsatzziele erreicht werden, ist der
Ablauf Klar strukturiert. Jeder Teilneh-
mer préasentiert sich und seine Firma
kurz und definiert seine Wunsch-
kunden. Mal sachlich und mit Fakten,
mal witzig und bildhaft - so erfahren
die Unternehmerinnen und Unter-
nehmer mehr {ibereinander. Die
Kenntnis der Stdrken und Qualititen
der anderen Teilnehmer ist wichtig
fir die Empfehlung. Fiir erfolgreich
vermittelte Auftrige dankt man dem

Griindungsfeier in der Schiitzi. (Bild: Toni Troia, Troy Fotografie)

Empfehlungsgeber vor versammelter
Runde. Das Motto lautet «Wer gibt,
gewinnt».

Ein Unternehmernetzwerk, das
Ergebnisse ausweist

So geschehen auch am Griindungs-
tag der neuen Unternehmergruppe
Drei Tannen. Auf den ersten Blick ist
zu erkennen, was diese erfolgreiche
Vereinigung regionaler Geschiftsleute
ausmacht: die Vielfalt an Fachgebie-
ten, denn kein Beruf iiberschneidet
sich. «Das Besondere an «Drei Tan-
nen» ist das Engagement der Mitglie-
der. Schon bis zum Griindungstag
wurden 155 Empfehlungen ausge-
tauscht und ein Umsatz von insge-
samt 1'135’545 Franken verdankt»,
so Dieter Bdr. BNI ist das einzige
Unternehmermnetzwerk, das Ergebnis-
se erhebt und ausweist. Jede Empfeh-
lung und der daraus generierte Um-
satz werden statistisch festgehalten.
In der Region Nordwestschweiz gibt
es 12 BNI-Unternehmergruppen mit

350 Teilnehmern. Interessierte Unter-
nehmer kénnen sich iiber die Websei-
te informieren.

Uber BNI :

BNI® steht fiir Business Network
International und wurde 1985 von
Unternehmensberater Dr. Ivan Mis-
ner gegriindet. BNI ist weltweit
prisent und seit 2005 in der Schweiz
aktiv. Im Unterschied zu Service-
Clubs visiert BNI folgendes Ziel an:
Mehr Umsatz durch neue Kontakte
und Geschiftsempfehlungen. Zu den
wesentlichen Merkmalen der bewiéhr-
ten Netzwerkplattform zdhlen: Effizi-
ente Organisation, erfolgsorientierte
Leitlinien, Orientierung an messbaren
Ergebnissen, - professionelles Schu-
lungs- und Marketingmaterial, Exklu-
sivitdt des Fachgebiets pro Unterneh-
mergruppe, . * Provisionsfreiheit und
jahrliche Qualifizierung {iber Aktivitit
und Leistung.- zZVG
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